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Ob Asien, Europa oder USA, ob bérsennotierte Konzerne oder geho-
bener Mittelstand: Weltweit investiert Private Equity immer mehr Kapital
in den Zukauf einzelner Zielunternehmen. Auch in Deutschland finden
Finanzinvestoren haufiger Ziele fur Mega-Deals, von denen sie sich
ansehnliche Wertsteigerungen fUr das viele ihnen anvertraute Kapital
versprechen.
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Wenn ein Unternehmen in eine strategische, ertrags- und/oder liquidi-
tatsbedingte Krise gerat, sind oft externe Spezialisten gefragt. Beteili-
gungsgesellschaften, die sich auf Turnarounds fokussiert haben, kénnen
neben Kapital auch Erfahrung und ihr Netzwerk einbringen. Angesichts
der stabilen Konjunktur sind die entsprechenden Opportunitaten im
deutschsprachigen Raum allerdings weniger geworden.
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Langst ergdnzen Smart Grid, Neue Materialien oder E-Mobility die klassischen Felder aus ,Energie
& Umwelt”. Die starkste Dynamik ist derzeit im Mobilitatssektor zu beobachten. Investoren bieten
sich neue Chancen auf lukrative Investments.
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